Finansiering av tvistiga fordringar

Los upp kapital bundet i tvistiga fordringar fran varuforséljning, projektférsaljning

eller storre investeringar. Fokus pa BRIC-lander och emerging markets.

Genom vara kontakter med internationellt ledande aktérer inom omradet kan vi formedla
finansiering och ren forséljning av tvistiga fordringar inom olika typer av engagemang:

e Forsdljning av varor eller tjanster
e Direkta investeringar i egna dotterbolag, frammande bolag eller J/V deltagande
e Projektfinansiering eller andra typer av storre projekt inom exempelvis infrastruktur.

Genom en aktiv narvaro, detaljkunskap och lang historik i de olika marknaderna i
kombination med tillgang till egen, fristaende finansiering har vara partners givit ett vasentligt
mervérde dven i stora och komplexa tvister géllande exempelvis expropriationsliknande
atgarder fran myndigheter.

Kriterier for att passa i denna kategori:

1. Det tvistiga beloppet bor i normalfallet inte understiga 10 MSEK. Inget uttalat max.
belopp — det &r inte ovanligt att exempelvis tvistiga infrastrukturprojekt har vasentligt
hdgre belopp.

Det bor galla en cross-border affar, foretradesvis med lander utanfor OECD-omradet.

3. Politisk risk &r inget hinder: Konflikten kan ha sitt ursprung i agerande fran en statlig
eller delstatlig myndighet, eller andra ménskligt orsakade force majeure handelser.
Avtalet kan mycket vél ha statlig motpart.
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